
解決の糸口が見つかります！

本セミナーは、小規模事業者を対象に、「これから自社が何をしていけばいいのか」を、「事業計画作成」を
通して考えていただくものです。
実際に自社を分析し、事業計画を作ることで、不思議と今まで見えなかった課題と解決策が見えてきます。
講師の先生方と商工会議所の経営指導員がみなさんの応援団となり、計画作りをサポートいたしますので、
安心してご参加ください。一緒に新しい一歩を踏み出しましょう！

事業計画をつくり、実行することでこのような効果が期待できます。
●事業のブレがない持続的な経営(今、何をすればよいのかわかるようになる)
●売上の向上、お客様の増加　　◯信用度のアップ（ファン・リピーターの増加）
◯アフターコロナへの対応　　　    ◯従業員採用状況の改善
◯各種補助金や助成金へのスムーズな申請

無　料
セ ミ ナー ／米沢市すこやかセンター（米沢市西大通一丁目５-６０）
個別相談会 ／米沢商工会議所（米沢市中央四丁目1-30）
裏面申込書に必要事項をご記入のうえFAXにてお申込みいただくか、
または裏面記載のGoogleフォームにてお申込みください。
米沢商工会議所　中小企業振興部　TEL 0238-21-5111　FAX 0238-21-5126

受講料

会　場

事業計画作成セミナー
開催

今日から考えを変える！ 初めての方、大歓迎！ 
商工会議所がみなさんをサポートします！

無料
受講料

対象者 小規模事業者（裏面参照）の経営者・従業員

●アフターコロナといわれるけど、
　何をやったらいいかわからない
●自社の「強み」はなんだろう？
●もっと売上を伸ばしたい

●お客様の目を引く新商品を開発したい

●競合店に負けない店づくりとは？

●販売計画の作り方がわからない

こんな悩み
ありませんか？…

・・・など効果は多数

伴走型小規模事業者支援推進事業／実施機関  米沢商工会議所

申込み

お問合わせ



【セミナー内容】
開 催 日 時

１回目 30人
（ 先着 ）

30人
（ 先着 ）

令和5年
11月10日㈮
14時～16時30分

11月17日㈮
14時～16時30分

定 員

２回目

内 容
なぜ事業計画作成が必要なのか？～事業の継続と発展させるための事業計画～
●なぜ事業計画が必要なのか？　●将来ビジョンの設定
●実現可能な事業計画、アクションプランとは？
●外部環境の変化による顧客ニーズを捉えるために～アフターコロナとSDGsへの対応～
●DXとは？なぜ対応が必要なのか？～効率的に生かす方法～

自社の経営分析を行ってみよう！ ～自社分析から新たな取り組みを考える～
●自社分析の手法と考え方～ＳＷＯＴ分析をやってみよう～
●新たな取り組みの考え方～課題を設定しよう～

30人
（ 先着 ）

12月8日㈮
14時～16時30分

３回目
事業計画作成と販路開拓 ～新たな商品やサービスを売るための仕組みを考える～

９人
（ 先着 ）

令和6年
1月12日㈮
10時～17時
1事業者40分

個　別
相談会

個別相談会
●自社の置かれている状況を詳細に把握しよう
●小規模事業者ならではの事業計画を作成しよう

※個別相談会の申込みについては、セミナー受講者に後日お知らせいたします。

東京都出身、早稲田大学卒業。
三越、成城石井にて店舗販売・バイヤーとしての業務に従事した後、平成２３年中小企業診断士として独立。
大手流通業での経験と行動分析学や行動経済学を活用して、売れる仕組みを構築するコンサルティングを実施。
経営理念や事業コンセプトを明確にし、それをお客様に伝えるためのマーケティング活動や社内に浸透させる組織
力向上の取り組み、心理学を活用したBtoCマーケティング・組織マネジメントを中心とした経営相談を行っている。

※ご記入いただいた個人情報は、主催者からの各種連絡・情報提供のために利用するほか、セミナー参加者の実態調査・分析のために利用することがあります。
※体調不良（発熱や倦怠感、咳など）が見られる場合は、参加をお控えください。　※定員超過等で受講できない場合にはご連絡いたします。

●セミナー申込書

卸売・小売業 常時使用する従業員数 ５人以下
サービス業（宿泊業・娯楽業以外） 常時使用する従業員数 ５人以下
サービス業のうち宿泊業・娯楽業 常時使用する従業員数 20人以下
製造業・その他 常時使用する従業員数 20人以下

国や地方公共団体または商工団体の支援において、企業の規模や成長段階に応じたきめ細かな支援を実行
するため、下記の定義により、中小企業をさらに分類している。

小規模事業者とは…

小規模事業者の
定　義

株式会社  エイチ・エーエル／ 中小企業診断士
菊 地 亮 太 氏
きく ち りょう た

オススメ
します！全日（すべて） 　　 　・　 11月10日 　・　 11月17日 　・　 12月8日

事業所名

参 加 日

業 種

参
加
者

住 所 従業員数

電 話

F A X

※〇を付けてください。

名
※小規模事業者のみ
　申込みできます。（上記参照）

Googleフォーム・2次元コードからお申込みできます。

または、下記申込書に必要事項をご記入のうえFAXでもお申込みいただけます。
申込フォーム

https://forms.gle/MEvubrJ8Xezv97JH9

セミナーは全日受講が望ましいですが、選択受講も可能です。

●販路開拓に結び付く事業計画とは？
●マーケティングとは？　●ターゲットの選定
●消費者の直感に訴え、購入につなげる!→必要な「感性」と「デザイン」の重要性を学ぶ
●自社の戦略、価格、販売方法を考える　●実際に事業計画を作成する


